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“Weet je waar ik nu echt blij van 
word?” begint Joost Klaver het inter-
view zonder het antwoord af te wach-
ten, “van die bankoverschrijving met 
de mededeling dat het een ‘waanzinnig 
interessant feestje’ was. Of die chat 
via Hyves waar me gevraagd wordt of 
we eens wat gaan doen op middelbare 
scholen. Dat zijn de mooiste compli-
menten.”

verkocht
“Laten we eerlijk zijn,” vervolgt de 
jonge ondernemer (31) in zijn beschei-
den bedrijfspand aan de Handels-
straat. “Ik wist niet waar ik aan begon 
in 2005. Tijdens mijn HEAO-stage bij 
een evenementenbureau kreeg ik een 
foldertje van Mad Science onder ogen. 
In de Verenigde Staten en Canada een 
zeer succesvolle methode om kinderen 
in aanraking te brengen met natuur- 
en scheikunde. En gekke wetenschap-

pers/instructeurs voeren het uit op 
scholen en tijdens evenementen en 
feestjes. Ik was meteen verkocht. Dát 
was ook iets voor Nederland. Met veel 
pijn en moeite heb ik het geld bijeen 
geschraapt om de licentie te kunnen 
kopen. Tja, en dan ben je opeens on-

dernemer. Je huurt een ruimte, zoekt 
leveranciers, bouwt een website, werft 
personeel, investeert in materiaal, 
enzovoort. Er komt gigantisch veel op 
je af.”
Hoe succesvol Mad Science aan de an-
dere kant van de oceaan ook is, Lim-
burg wilde er niet meteen aan. Meer 

dan 200 scholen bezocht Joost Klaver, 
op precies zeven plekken mocht hij 
een proefl es komen geven. “Weinig 
ja, maar het waren zeven kansen. Met 
zweet in de handen hebben we de eer-
ste lessen gegeven. Gelukkig waren de 
kinderen dolenthousiast. De trucjes en 
de onschuldige proefjes met elektrici-
teit en chemie sloegen aan. Daarna is 
het balletje gaan rollen.”

Workshops
En hoe. Anno 2011 is Mad Science in-
geburgerd op 350 scholen in Limburg 
en Brabant. De 70 oproepkrachten 
verzorgen er workshops tijdens het 
lesprogramma of tijdens de kinder-
opvanguren. Per jaar bereiken we 
nu 100.000 kinderen met een les van 
Mad Science. Vaak is het hun eerste 
contact met chemie en techniek. Niet 
onbelangrijk gezien het dreigende 
tekort aan personeel in deze sectoren. 

Met Mad Science raken ze misschien 
geïnteresseerd.”

Groei
Tachtig procent van de omzet, dit jaar 
ruim zeven ton, haalt Joost Klaver 
met het geven van naschoolse lessen 
en educatieve programma’s. De rest 
komt uit feestjes en evenementen. 
De groei zit er goed in; dit jaar veertig 
procent ten opzichte van 2010. Pas nog 
verhuisde Mad Science Brabant naar 
een nieuw pand in Best en eigenlijk wil 
Joost Klaver zo snel mogelijk een ves-
tiging openen in de Randstad. “Want 
ondernemen is steeds nieuwe plannen 
maken én uitvoeren.”
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‘Met zweet in de 
handen hebben we 
de eerste lessen 
gegeven’

Gekke Wetenschap verovert 
Limburgse scholen

Mad Science. Een jaar of vijf geleden had niemand er nog van gehoord. 
Nu ervaren elk jaar zo’n 100.000 kinderen dat de teams van de ‘gekke 
wetenschap’ garant staan voor een paar uurtjes spetterend leerplezier. 
Man achter het succes: Joost Klaver uit Sittard. 


